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Misión.

Usar los datos y la IA para empoderar a las personas, sociedad 

y organizaciones.



Experiencia validada. 



Las empresas pierden oportunidades en los 
procesos de licitación.

Alertas de 
oportunidades 

imprecisas

Evaluación 
de pliegos 

es lenta

LLM 
sin contexto de la 

empresa



Licitaciones en un click. 



Alertas gratuitas al email. 

Evalúa solvencia en un 

click



EL PROBLEMA REAL

Por qué la IA cambia las reglas del juego.

Pliegos más largos y complejos

Decenas de páginas de criterios, solvencia 
y requisitos técnicos por concurso.

Plazos muy cortos

Días para decidir si presentarse y preparar 
toda la documentación.

Memorias técnicas que 
puntúan

La oferta económica ya no basta: gana 
quien mejor redacta la parte técnica.

Errores que descalifican

Un requisito mal leído o un documento 
fuera de plazo tira meses de trabajo.



EL CAMBIO DE JUEGO

La pregunta ya no es si usar IA para 
licitar.
Es quién la va a usar mejor.

Tus competidores ya están automatizando búsqueda, análisis y redacción. Quedarse 
fuera no es neutral: es ceder terreno.



Qué puede hacer la IA en una licitación.

Encontrar

Detecta las licitaciones que encajan 
con tu perfil y CPV, cada día.

Analizar el pliego

Resume criterios, solvencia y 
riesgos en minutos, no en días.

Decidir GO / NO-GO

Prioriza dónde tienes opciones 
reales de ganar.

Redactar la memoria

Genera borradores de memoria 
técnica alineados con los criterios 
de valoración.

Analizar la competencia

Quién gana qué, a qué precios y con 
qué histórico.

Controlar plazos

Alertas de fechas clave para no 
perder ninguna oportunidad.



PUNTO DE PARTIDA

El mercado que tienes delante.

La contratación pública movió 180.600 M€ en España en 2025 — el 11% del PIB.

180.600
Millones € en 

licitación pública 
(2025)

+32,3%
Crecimiento respecto 

a 2024

~11%
del PIB español

40.400
Millones € solo 

administración local

Fuente: OIReScon / datos de licitación pública 2025.



SEGURIDAD PRIVADA

El sector, en cifras.

6.440
Millones € facturación 

seguridad privada 
(2024)

+7,6%
Crecimiento anual del 

sector

51%
Del negocio es 

vigilancia

+1.000
Concursos públicos al 

año 
(ADIF, FGV, ministerios, 

ayuntamientos…)

Buena parte de los grandes contratos de vigilancia se juegan en concursos públicos: ADIF sacó a licitación 
la seguridad de la red ferroviaria en 6 lotes; FGV destina más de 40 M€ a vigilancia de Metrovalencia y 
TRAM. Ahí es donde se decide el crecimiento.

Fuentes: DBK Observatorio Sectorial 2025; expedientes ADIF y FGV. | CNAE: 4321, 8001, 8009

CNAE: 4321, 8001, 8009



URGENCIA COMPETITIVA

El mercado se está concentrando.

Lo que significa para ti

Los 5 mayores operadores ya 
concentran el 58% del mercado; los 10 
primeros, el 73%.

Los grandes invierten en capacidades 
para presentar más ofertas y mejores 
memorias.

Si tú tardas semanas en preparar una 
oferta, ellos ya han presentado tres.

Fuente: DBK Observatorio Sectorial, Compañías de Seguridad 2025.



3. Inteligencia de mercado.



EL PROBLEMA REAL

Licitar es cada vez más exigente.

Pliegos más largos y complejos

Decenas de páginas de criterios, solvencia 
y requisitos técnicos por concurso.

Plazos muy cortos

Días para decidir si presentarse y preparar 
toda la documentación.

Memorias técnicas que 
puntúan

La oferta económica ya no basta: gana 
quien mejor redacta la parte técnica.

Errores que descalifican

Un requisito mal leído o un documento 
fuera de plazo tira meses de trabajo.



MÉTODO NOETIA · REDACCIÓN

Cómo redactamos para ganar puntos.

Redactamos como consultor senior, no como asistente. El evaluador debe pensar: «esto lo 
ha escrito alguien que sabe».

Índice espejo
La propuesta sigue exactamente los criterios y 
subcriterios del pliego. Cada punto, donde el 
evaluador lo busca.

Trazabilidad

Cada afirmación se vincula a un requisito del 
pliego. Nada sobra, nada falta.

Orientación a puntuación
Se redacta para maximizar puntos: distinguir lo 
obligatorio de lo valorable y volcar el esfuerzo 
donde más puntúa.

Evidencia, no adjetivos

«Somos expertos» no vale: se demuestra con 
datos, casos comparables y anexos.



PROPUESTA TÉCNICA

Los 7 apartados que puntúan.
La anatomía de una propuesta técnica ganadora, apartado por apartado.

1 Comprensión del reto
Interpretar el objeto del contrato, no resumirlo.

2 Enfoque de solución
Propuesta de valor aplicada a este reto concreto.

3 Metodología
Se construye «de dentro afuera»: qué lograr, actividades, 
fases.

EL QUE MÁS PUNTÚA

4 Plan de trabajo
La metodología bajada a tiempos, hitos y dependencias.

5 Equipo
Demostrar adecuación y complementariedad, no apilar 
CVs.

6 Experiencia relevante
Casos que prueban que podemos ejecutar ESTE 
contrato.

7 Valor añadido
Solo si suma puntos: concreto, creíble y medible.

Tono sobrio, técnico y verificable. Nunca un 
brochure.



PROPUESTA TÉCNICA

Cómo usamos la IA.
La regla del 80-20 adaptada.

Humano

10% 80% 10%

HumanoIA



Licitaciones en un click. 

6. Demo.



Suite de IA corporativa para licitaciones públicas. 

Evalúa solvencia en un 

click



Suite de IA corporativa para licitaciones públicas.



Suite de IA corporativa para licitaciones públicas.



EXCLUSIVO PARA SOCIOS AESCAM

Programa AESCAM × Noetia.

El Paquete AESCAM — incluido sin coste

Onboarding personalizado
Perfil, ámbito geográfico, umbrales y solvencia. Ves solo lo que encaja.

Alertas inteligentes a medida
Aviso de cada licitación relevante al publicarse, con análisis de encaje.

Análisis de encaje y elegibilidad
Adecuación al perfil y requisitos de solvencia para evaluar presentarse. 
3 licitaciones máx.

Soporte prioritario
Canal preferente con tiempos de respuesta garantizados.

1 hora de asesoría experta
Con especialista en contratación pública sobre una licitación concreta.

Y para TODAS las asociadas

2 6 semanas
Prueba gratuita para conocer identificación y 
análisis de licitaciones antes de contratar.

−15 %
Descuento en el Plan Pro anual con el código 
NOETIA-AESCAM.

Oferta limitada  · solo 10 primeras empresas · hasta 30 sep 2026

4.788 €/año >> 4.069 €/año



EN 3 PASOS

Cómo activarlo.

01 Abre tu cuenta gratuita
Regístrate sin coste en la plataforma Noetia Licitaciones desde noetia.io.

02 Solicita el Paquete AESCAM
Escribe a jl@noetia.io con el asunto “SOY EMPRESA AESCAM”.

03 Introduce el código NOETIA-AESCAM
Aplícalo al contratar para disfrutar del −15 % en el Plan Pro anual.

¿Hablamos? Te enseñamos Noetia con una licitación real — la tuya, 
si quieres.

hello@noetia.io
679 23 97 23  ·  noetia.io



José Luis Delgado Davara

jl@noetia.io 

+34 679239723

es una startup certificada por: 

mailto:jl@mottum.io


¿Hablamos?
Te enseñamos Noetia con una licitación real — la tuya, si quieres.

Reservar demo →

noetia.io

José Luis Delgado · CEO

jl@noetia.io

Nicola Lombardi · COO

nlombardi@noetia.io

https://calendar.google.com/calendar/u/0/appointments/schedules/AcZssZ2Rzqyux11fXKVyEu6PtFj2_FpX758AfxBFccgUD4JW0GPWO3UpqAJNa0-PAKlK9yZY1L2EypYc
https://noetia.io/demo
https://noetia.io/demo

