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Resumen general

* 6 oportunidades muy adecuadas para Mottum Analytica SL
« 2 oportunidades recomendadas para revision humana

* 9616 licitaciones activas en total revisadas

& iTodas abiertas y dentro de plazo para postulacion!

Licitaciones seleccionadas

Migracion del actual Cuadro de Mando de umivale Activa-
ID de la licitacion: SER-25-0135-MEI
\)< "\ Entidad contratante: Gerencia umivale Activa, Mutua Colaboradora con la Seguridad Social

numero 3
e

c;\a Presupuesto: 896.783€
\\16(\ Lugar de ejecucion: Madrid
, ,a SO 9 o\(\ Fecha de publicacion: 07/12/2025
\]6\\) ('J\\ Fecha limite de presentacion: 07/01/2026 a las 14:00:37

El contrato implica servicios de tecnologias de informacion y desarrollo de software, que son
relevantes para la empresa.

[~ Yecucmcn

I mantenimiento del sistema software integral del Consorcio _




ELPROBLEMA REAL

Por que la IA cambia las reglas del juego

= Pliegos mas largos y complejos
Decenas de paginas de criterios, solvencia
y requisitos técnicos por concurso.

Memorias técnicas que

f.’ puntuan

La oferta econdmica ya no basta: gana
quien mejor redacta la parte técnica.

o)

O

Plazos muy cortos

Dias para decidir si presentarse y preparar
toda la documentacion.

Errores que descalifican

Un requisito mal leido o un documento
fuera de plazo tira meses de trabajo.

N Noetia

Licitaciones



La pregunta ya no es si usar |A para
licitar.

Es quien la va a usar mejor.

Tus competidores ya estan automatizando busqueda, analisis y redacciéon. Quedarse
fuera no es neutral: es ceder terreno.



Queé puede hacer lalA en una licitacion.

Encontrar

Detecta las licitaciones que encajan
con tu perfily CPV, cada dia.

W 0y

d.‘

Redactar la memoria

Genera borradores de memoria
técnica alineados con los criterios
de valoracion.

Analizar el pliego

Resume criterios, solvencia y
riesgos en minutos, no en dias.

(i)

Analizar la competencia

Quién gana qué, a qué preciosy con
qué histérico.

(o]
o
Decidir GO / NO-GO

Prioriza dénde tienes opciones
reales de ganar.

Q
Controlar plazos

Alertas de fechas clave para no
perder ninguna oportunidad.



PUNTO DE PARTIDA

El mercado que tienes delante

La contratacion publica movio 180.600 M€ en Esparna en 2025 — el 11% del PIB.

Millones € en Crecimiento respecto del PIB espanol Millones € solo
licitacion publica a2024 administracién local
(2025)

Fuente: OIReScon / datos de licitacion publica 2025. N



SEGURIDAD PRIVADA CNAE: 4321,8001,8009

El sector, en cifras

Millones € facturaciéon Crecimiento anual del Del negocio es Concursos publicos al
seguridad privada sector vigilancia ano
(2024) (ADIF, FGV, ministerios,

ayuntamientos...)

Buena parte de los grandes contratos de vigilancia se juegan en concursos publicos: ADIF sacé a licitacion
la seguridad de la red ferroviaria en 6 lotes; FGV destina mas de 40 M€ a vigilancia de Metrovalenciay
TRAM. Ahi es donde se decide el crecimiento.

Fuentes: DBK Observatorio Sectorial 2025; expedientes ADIF y FGV. | CNAE: 4321,8001, 8009 l\'



=== URGENCIA COMPETITIVA

El mercado se esta concentrando.

Fuente: DBK Observatorio Sectorial, Compafiias de Seguridad 2025.

Lo que significa para ti

Los 5 mayores operadores ya
concentran el 58% del mercado; los 10
primeros, el 73%.

Los grandes invierten en capacidades
para presentar mas ofertas y mejores
memorias.

Si tu tardas semanas en preparar una
oferta, ellos ya han presentado tres.

Licitaciones



3. Inteligencia de mercado.

ANALISIS - SEGURIDAD Y VIGILANCIA - PLACSP

El mapa de la baja competencia:
donde es mas facil ganar una licitacion de seguridad

Andlisis de 11.363 adjudicaciones del sector de seguridad y vigilancia (servicios de seguridad 79.71x, control de
accesos y conserjeria 98.34x, sistemas y equipos 35.12x, videovigilancia/CCTV 32.235/32.323, sistemas de control
42961y mantenimiento de equipos 50.610) publicadas entre 2019 y julio de 2026. Objetivo: identificar el perfil de
licitacion donde la probabilidad de ganar es maxima porque casi nadie se presenta.

35.7 51.5 11.363 3,35 2

se adjudicé con UNA sola se adjudicé con <2 ofertas adjudicaciones de seguridad adjudicados con <2 ofertas ofertas: la mediana del
oferta analizadas (2019-2026) en el periodo mercado

Titular: en el mercado publico de seguridad y vigilancia espariol, mas de la mitad de los contratos (51.5%) se decide entre dos ofertas como

méximo y 35.7% se adjudica al inico que se presenté. La competencia se concentra en los contratos grandes; en los pequeiios y en Defensa, se

gana por comparecencia.




ELPROBLEMA REAL

Licitar es cada vez mas exigente

~Q

Pliegos mas largos y complejos

Decenas de paginas de criterios, solvencia
y requisitos técnicos por concurso.

Memorias técnicas que
puntuan

La oferta econdmica ya no basta: gana
quien mejor redacta la parte técnica.

o)

O

Plazos muy cortos

Dias para decidir si presentarse y preparar
toda la documentacion.

Errores que descalifican

Un requisito mal leido o un documento
fuera de plazo tira meses de trabajo.



METODO NOETIA - REDACCION

Como redactamos para ganar puntos

Redactamos como consultor senior, no como asistente. El evaluador debe pensar: «esto lo

ha escrito alguien que sabe».

indice espejo Trazabilidad

La propuesta sigue exactamente los criterios y
subcriterios del pliego. Cada punto, donde el
evaluador lo busca.

Cada afirmacién se vincula a un requisito del
pliego. Nada sobra, nada falta.

? Orientacion a puntuacion Evidencia, no adjetivos

Se redacta para maximizar puntos: distinguir lo
obligatorio de lo valorable y volcar el esfuerzo
donde maés puntua.

«Somos expertos» no vale: se demuestra con
datos, casos comparables y anexos.



PROPUESTA TECNICA

Los 7 apartados que puntuan

La anatomia de una propuesta técnica ganadora, apartado por apartado.

Comprension del reto

Interpretar el objeto del contrato, no resumirlo.

Enfoque de solucion

Propuesta de valor aplicada a este reto concreto.

Metodologia

Se construye «de dentro afuerax: qué lograr, actividades,

fases.

Plan de trabajo

La metodologia bajada a tiempos, hitos y dependencias.

S

Equipo
Demostrar adecuacién y complementariedad, no apilar
CVs.

Experiencia relevante

Casos que prueban que podemos ejecutar ESTE
contrato.

Valor anadido

Solo si suma puntos: concreto, creible y medible.

Tono sobrio, técnico y verificable. Nunca un

brochure.




PROPUESTA TECNICA

ComousamoslalA

La regla del 80-20 adaptada.

‘ 10% ‘ 80%

Humano A

N Noetia

‘ 10%

Humano



6. Demo

N Noetia

Licitaciones en un click



Suite de |A corporativa para licitaciones publicas
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Resumen general

* 6 oportunidades muy adecuadas para Mottum Analytica SL
« 2 oportunidades recomendadas para revision humana

* 9616 licitaciones activas en total revisadas

& iTodas abiertas y dentro de plazo para postulacion!

Licitaciones seleccionadas

Migracion del actual Cuadro de Mando de umivale Activa-
ID de la licitacion: SER-25-0135-MEI

\)( "\ Entidad contratante: Gerencia umivale Activa, Mutua Colaboradora con la Seguridad Social
numero 3

Presupuesto: 896.783€

Lugar de ejecucion: Madrid

Fecha de publicacion: 07/12/2025

Fecha limite de presentacion: 07/01/2026 a las 14:00:37

El contrato implica servicios de tecnologias de informacion y desarrollo de software, que son
relevantes para la empresa.
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I mantenimiento del sistema software integral del Consorcio _
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Suite de |A corporativa para licitaciones publicas.
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Mis Licitaciones Evaluacién

n Guardada  Evaluagion  Redaccién  Simulacién  Presentada  Resuitado
] Evaluar licitacién Pregunta sobre el pliego

REH DIP-BU-HUERTA DE REY- &
B

Rehabilitacién de inmueble para
g vivienda en alquiler social en calle RECOMENBAGIGN

Perfil 72% completo
GRUPO ESCOLAR 8. Go

2 Consejeria de Medio Ambiente, Vivienda y Go — cumples todos los requisitos para presentar oferta a esta licitacion.
@) Ordenacién del Territorio de la Junta de Castillay J
Le6n
€ 79.936¢€

Descripcion del proyecto
B 01de junio de 2026 - faltan 11 dias La Consejeria de Medio Ambiente, Vivienda y Ordenacion del Territorio de la Junta de Castilla y Le6n contrata la

rehabilitacién de un inmueble ubicado en la calle Grupo Escolar 8, destinado a convertirse en vivienda para alquiler social.
& Verlicitacion original El proyecto busca mejorar las condiciones habitacionales para facilitar el acceso a una vivienda asequible.

Requisitos de elegibilidad

v Capacidad del empresario

El licitador debe ser persona fisica o juridica con capacidad para contratar segtn la LCSP. Inscripcién en ROLECE o
equivalente.

Tu perfil: Inscrito en ROLECE, empresa legalmente constituida en Espafia.
@ Pliego, Titulo |, clausula 7; Anexo ROLECE

~/ Solvencia econémica y técnica

Eximida para contratos de obras de valor estimado inferior a 80.000 €. No se exige acreditacion de solvencia
econdmica ni técnica.

Tu perfil: Volumen de negocio muy superior al importe del contrato. Experiencia en contratos similares.
\  Informe prop inicio expediente, Documento 5, apartado 1; art. 159.6 LCSP. /




Suite de |A corporativa para licitaciones publicas
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Guardada Evaluacién Redaccién Simulacién Presentada Resultado

N Noetia 0 [ Mis licitaciones > Avanzar a Simulacién
precus Wislichaciones; » Redaccidn Guardada  Evaluacién  Redaseion  Simulacion  Presentada  Resultado
Q Buscador

L. Guia Chat
Q' Alertas Suministro matricula 39507101 S

familia 3 - utiles y herramientas
0 Guardadas

Propén un indice detallado para la memoria técnica de esta licitacién. Basa la estructura en los 3
§ Direcclén General s Rents Ingenierialy criterios de valoracién y los requisitos del pliego, indicando el peso relativo sugerido para cada
TRABAJO Mantenimiento Sociedad Mercantil Estatal, S.A. i
[ Mis licitaciones 5 Fedaccion
T Historial 8 € 7526¢€
Dado que en el contexto proporcionado no se incluyen criterios de valoracién ni un pliego técnico
SREARREEN & Verlicitacién original detallado (solo el anuncio de adjudicacion y datos basicos del contrato), no es posible citar
apartados concretos del pliego ni asignar pesos exactos seg(in criterios oficiales. Sin embargo,
@ Perfillcitador puedo proponerte un indice detallado para la memoria técnica, siguiendo la estructura habitual en
2 Equipo suministros para Renfe y contratos similares, y sugiriendo pesos relativos basados en la experiencia
enlici de suministros de tiles y. para iari

INDICE PROPUESTO PARA LA MEMORIA TECNICA
1. Introduccién y Objeto del Contrato (5%)
Breve presentacién de la empresa y del objeto del suministro.
Referencia al expediente y a la matricula/familia de utiles y herramientas.
2. Descripcién Técnica de los Utiles y Herramientas Ofertados (35%)
Relacién detallada de los pr fertads

técnicas,

ito de
Equivalencias y compatibilidad con el material mévil ferroviario de Renfe.
Fichas técnicas y documentacion de producto.
3. Plan de Suministro y Plazos de Entrega (20%)
Propuesta de calendario de entregas.
Descripcion de la logistica: embalaje, transporte, lugar y condiciones de entrega.
Compromiso de cumplimiento de plazos y penaliza. ¥ es en caso de retraso.

# ¢Cémo enfoco la metodologia? & ¢Qué KPIs incluyo en seguimiento? & Resume los criterios de valoracion técnica
@ Reforvalbuena @ ¢

Pregunta sobre esta licitacion...

& Jose Luis




=== EXCLUSIVO PARA SOCIOS AESCAM

_ y 2
Programa AESCAM = Noetia. AESCAM

DDDDDDDDDDD

El Paquete AESCAM — incluido sin coste Y para TODAS las asociadas

Onboarding personalizado

Perfil, ambito geografico, umbrales y solvencia. Ves solo lo que encaja. . 2- 6 semanas

Alertas inteligentes a medida Prueba gratuita para conocer identificacion y

. C . L . analisis de licitaciones antes de contratar.
Aviso de cada licitacion relevante al publicarse, con anélisis de encaje.

Analisis de encaje y elegibilidad -

Adecuacion al perfil y requisitos de solvencia para evaluar presentarse. . - 1 5 /O

3 licitaciones max.

Soporte prioritario Descuento en el Plan Pro anual con el codigo

NOETIA-AESCAM.
Canal preferente con tiempos de respuesta garantizados.

1hora de asesoria experta 88 €/ario == 4069 €/afio

Con especialista en contratacion publica sobre una licitacion concreta.

Oferta limitada - solo 10 primeras empresas - hasta 30 sep 2026 Noetia.
Licitaciones



EN 3 PASOS

Como activarlo

Abre tu cuenta gratuita

Registrate sin coste en la plataforma Noetia Licitaciones desde noetia.io.

Solicita el Paguete AESCAM
Escribe a jl@noetia.io con el asunto “SOY EMPRESA AESCAM”.

Introduce el codigo NOETIA-AESCAM

Aplicalo al contratar para disfrutar del 15 % en el Plan Pro anual.

¢Hablamos? Te ensefiamos Noetia con una licitacion real — la tuya, hello@noetia.io

si quieres. 679 23 97 23 - noetia.io

N Noetia

Licitaciones
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N Noetia AESCAM

L|C|taC|ones ASOCIACION DE EMPRESAS

DE SEGURIDAD

José Luis Delgado Davara

jl@noetia.io
+34 679239723

mottum | es una startup certificada por:
aaaaaaaa
ﬁ Egﬁ e Y BD“
: ACIGN
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Noetia.

¢Hablamos?

Te ensefiamos Noetia con una licitacion real — la tuya, si quieres.

Reservar demo >

noetia.io

José Luis Delgado - CEO Nicola Lombardi - COO

jl@noetia.io nlombardi@noetia.io


https://calendar.google.com/calendar/u/0/appointments/schedules/AcZssZ2Rzqyux11fXKVyEu6PtFj2_FpX758AfxBFccgUD4JW0GPWO3UpqAJNa0-PAKlK9yZY1L2EypYc
https://noetia.io/demo
https://noetia.io/demo

